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PORTRAIT

GRAS SAVOYE, premier courtier d’assurances en France, est né a Lille en 1907 et se
consacrait, a I’origine, a I’industrie textile. En prés d’un siécle, son développement national
et international en a fait non seulement le leader de I’Hexagone mais aussi I’un des premiers
au plan mondial.

Aujourd’hui, GRAS SAVOYE est, a plus d’un titre, un courtier atypique :

a» gestionnaire de risque plutdt que fournisseur d’assurance, il
envisage son intervention dans une acception globale : de la prévention
a Il’assurance, de I|’élaboration des garanties a la négociation des
contrats, de I’achat des couvertures au reglement des sinistres.

«» multispécialiste et expert, il a fait le choix stratégique d’étre actif
dans toutes les branches d’assurance en s’entourant d’experts
confirmés.

a» ouvert sur I’ensemble de I’économie, il compte parmi ses clients
des entreprises de toutes tailles dans tous les secteurs d’activités, des
collectivités locales aussi bien que des particuliers ou des professions
libérales.

<~ proche de ses clients, il s’est doté de bureaux en France et a
I’étranger et a conclu une alliance stratégique avec le troisieme
courtier mondial Willis, avec qui il forme I’'un des réseaux
internationaux les plus denses sur le marché.



COURTIER EN ASSURANCES :
UNE PROFESSION MECONNUE

Le courtier en assurances est avant tout le partenaire et le conseil de son client et celui
avec lequel la confiance constitue I’élément moteur de toute collaboration.

Il I’aide a élaborer un programme de gestion des risques adapté a ses besoins, quel que soit le
client : grandes entreprises, PME-PMI, collectivités locales et territoriales, particuliers.
GRAS SAVOYE intervient a chaque étape de ce qui constitue les métier et le savoir-faire du
courtier : le conseil, la négociation et la gestion.

3 Savoir-faire

« Le conseil

Coeur de la valeur ajoutée du courtier, il consiste en une identification et une
analyse des risques liés a I’activité, a la nature et a la culture du client. Ce travail
permet de définir les garanties a prendre en compte et de rédiger un contrat
d’assurance « sur mesure ».

< La négociation

GRAS SAVOYE travaille avec plus de 300 compagnies d’assurance dans le monde,
ce qui lui donne une vision globale du marché et une totale connaissance des
offres et des tarifs. GRAS SAVOYE place les risques et négocie les meilleures
conditions pour ses clients afin d’obtenir le rapport qualité/prix optimal.

« La gestion

GRAS SAVOYE a décidé de suivre la gestion des contrats de ses clients afin
d’intervenir rapidement et efficacement lorsqu’un sinistre survient.
En remplissant cette fonction GRAS SAVOYE a voulu assumer, a toutes les étapes
du courtage d’assurance, son role de partenaire privilégié.

GRAS SAVOYE exerce simultanément 4 métiers dans lesquels il met a profit ses savoir-faire :

4 Métiers

< Conseil en prévention et en gestion des risques
«» Courtier d’assurance

< Courtier de réassurance

«n Spécialiste assurance de personnes



EXPERTISES ET POLYVALENCE D’UN GRAND COURTIER

Chaque client a des besoins et des attentes particuliers et GRAS SAVOYE les place au coeur
de son organisation. Pour assurer son role de courtier pluridisciplinaire aussi bien en
matiére de conseil, de négociation, d’ingénierie d’assurance que de gestion des risques,
GRAS SAVOYE s’est organisé par catégories de clientéle et par branches d’assurance :

<~ des départements spécialisés par catégories de clientéle

Grandes entreprises

PME-PMI

Banques et institutions financieres

Collectivités territoriales et établissements publics
Professions libérales et de santé et groupements affinitaires
Particuliers

« des départements spécialisés par branches d’assurance

Dommages

Responsabilité civile

Construction

Automobile

Transport (maritime, aérien, spatial)

Crédit

Risques politiques et financiers

Sport, Evénements (Jeux Olympiques, grandes manifestations) et Risques spéciaux (cinéma,
expositions, patrimoine, museées...)

Prévoyance - Retraites

< des activités spécialisées ou filialisées

Assurance Crédit Gras Savoye Crédit

Agriculture et Aquaculture Gras Savoye Tétard

Aviation OAAGC

Cautions Gras Savoye Environnement

Crédit bail Gras Savoye Auxi Assurance

Assurance Chevaux de courses et d'élevage Hipcover

Enseignes et Franchisés de la distribution Bankassur

Garanties pannes mécaniques Gras Savoye Concept

Garanties techniques automobiles Nationale de Services Automobiles
Maritime, Négoce international (Corps de navire) Groupe Eyssautier
Montagne Gras Savoye Montagne (Gras Savoye Rhéne-Alpes Auvergne)
Nautisme et Plaisance ASC Gras Savoye

Protection, Prévention et Ingénierie des risques Sageris
Réassurance Willis Gras Savoye Ré

Transport Public de marchandises et de voyageurs : Gras Savoye Ricour /
Département Gras Savoye Socara (Gras Savoye Rhone-Alpes Auvergne)

« des activités innovantes

Fusions-acquisitions : due-diligence

Financement alternatif des risques : Rétention, structures captives, dérivés climatiques,
cat bonds...

Distribution d’assurance : Conception de produits d’assurance sur-mesure que les banques
ou d’autres vecteurs distribuent a leur propre client



UN ENRACINEMENT LOCAL

ER | .
POUR LE 1 RESEAU REGIONAL
DE COURTAGE D’ ASSURANCE EN FRANCE

Une présence dans plus de 30 villes en France métropolitaine
5 bureaux et filiales outre-mer

Il est dans la culture de GRAS SAVOYE d’apporter la méme qualité de prestation a ses clients
partout en France.

Une présence aussi dense dans chaque région marque la volonté de mener une véritable politique de
proximité avec ses clients et de leur fournir des solutions adaptées a I’échelle de leurs besoins. Plus
disponible, plus rapide dans ses interventions et en contact direct et permanent avec ses clients,
GRAS SAVOYE a rapidement pris conscience des avantages d’une forte implantation régionale
facilitant ainsi les contacts directs et le rapport de confiance indispensable a I’exercice de la
profession de courtier d’assurance.

Siege Social - Neuilly-sur-Seine : Gras Savoye SA

Assurances des Particuliers / Gestion Prévoyance et Flottes Auto - Noisy-le-Grand : Gras Savoye SA
Gestion des Moyens de Paiement / Téléphonie / Emprunteurs / Collectivités Locales - Orléans (Ormes) :
Gras Savoye SA

Réseau Régional

Région Nord - Dunkerque, Lille, Tourcoing : Gras Savoye Nord

Région Ouest - Lorient, Nantes, Laval, Rennes : Gras Savoye Ouest AFR / Caen, Rouen : Gras Savoye SA /

Tours : Gras Savoye Chartier Val de Loire

Région Est - Metz, Nancy, Strasbourg : Gras Savoye Berger Simon

Région Rhéne-Alpes Auvergne - Aix-les-Bains, Annecy, Besancon, Clermont-Ferrand, Grenoble (Echirolles), Lyon,
Saint-Etienne : Gras Savoye Rhéne-Alpes Auvergne

Région Sud-Est - Avignon, Marseille, Montpellier : Gras Savoye Méditerranée

Région Sud-Ouest - Bordeaux, Toulouse : Gras Savoye Grand Sud-Ouest

Outre-Mer

Guadeloupe, Martinique : Gras Savoye Caraibes

Réunion : Gras Savoye Océan Indien

Nouvelle Calédonie : Office Calédonien d’Assurances Mutuelles (OCAM)
Polynésie Francaise : Gras Savoye Tahiti Nui Insurance



GRAS SAVOYE ET L’INTERNATIONAL

GRAS SAVOYE a tres vite décelé la nécessité stratégique de s’implanter a I’étranger. Courtier de
nombreuses entreprises multinationales, il lui est devenu indispensable non seulement d’accompagner
ses clients a I’étranger, mais aussi d’anticiper leurs implantations pour leur apporter les garanties et le
soutien logistique nécessaires a leur réussite internationale.

| Implantations directes de GRAS SAVOYE a I’étranger

Depuis 1966, date de sa premiere implantation a I’étranger, en Espagne, GRAS SAVOYE a poursuivi sa
propre expansion internationale, soit par le biais de créations ex-nihilo soit par des prises de
participation. Le premier courtier en France bénéficie aujourd’hui de plus de 70 implantations
d’implantations dans une trentaine de pays.

Il Réseau Mondial de GRAS SAVOYE

GRAS SAVOYE a toujours eu la volonté d’apporter un service de proximité pleinement intégré aux
cultures locales et adapté aux marchés des différents pays.

Le premier courtier en France a ainsi élargi sa couverture mondiale de plus de 30 implantations directes
grace a un réseau de 35 correspondants, ainsi que l'accés aux 44 pays dans lesquels son partenaire Willis
est directement implanté.

Une telle présence internationale fait de ce réseau de courtage d'assurance I'un des plus puissants
du marché avec la volonté d'apporter un service de proximité pleinement intégré aux cultures
locales et adapté aux marchés des différents pays.



IMPLANTATIONS DIRECTES ET RESEAU INTERNATIONAL DE GRAS SAVOYE

EUROPE AFRIQUE / OCEAN INDIEN
Belgique Bénin
Espagne Burkina Faso
France Cameroun
Grece Congo
Luxembourg Congo (République Démocratique du)
Pologne Cote d’Ivoire
Portugal Gabon
Roumanie Ghana
Suisse Guinée
Turquie Madagascar
Mali
Maurice
MEDITERRANEE / MOYEN-ORIENT Mauritanie
Algérie Sénégal
Egypte Tchad
Liban Togo
Maroc
Tunisie ASIE
Vietnam
EUROPE

Allemagne, Autriche, Belgique, Bulgarie, Danemark, Espagne, Estonie, Finlande, France, Grece, Hongrie
République d’Irlande, Italie, Lettonie, Lituanie, Luxembourg, Malte, Norvege, Pays-Bas, Pologne, Portugal, Roumanie,
Russie, Royaume-Uni, Slovaquie, Suede, Suisse, République tchéque, Turquie, Ukraine.

AMERIQUES

Antigua, Argentine, Aruba, Bahamas, Barbades, Bermudes, Bolivie, Brésil, Canada, Chili, Colombie, Costa Rica,
Equateur, Etats-Unis, Guatemala, Honduras, Jamaique, Mexique, Panama, Pérou, Porto Rico, République dominicaine,
Saint Martin, Trinidad & Tobago, Vénézuela.

ASIE / PACIFIQUE
Australie, Brunei, Chine, Corée du Sud, Inde, Indonésie, Japon, Malaisie, Nouvelle-Zélande, Pakistan, Philippines,
Singapour, Sri Lanka, Taiwan, Thailande, Vietnam.

AFRIQUE / OCEAN INDIEN

Afrique du Sud, Bénin, Burkina Faso, Cameroun, Congo, Congo (République démocratique du), Cote d' Ivoire, Gabon,
Ghana, Guinée, Kenya, Mali, Madagascar, Maroc, Nigeria, Ouganda, Sénégal, Togo, Tunisie, Zimbabwe.

MOYEN-ORIENT

Arabie Saoudite, Bahrein, Egypte, Emirats arabes unis, Iran, Israél, Koweit, Liban, Oman, Qatar.



Reperes

Chiffres clés

Volume et répartition de I’activité
Pres d’un siecle d’histoire

Les références



CHIFFRES CLES DU GROUPE

GRAS SAVOYE consolide au fil des années sa position de leader du courtage en France,
confortant notamment sa position de numéro un en assurance de personnes et en IARDT.

CHIFFRES CLES :
1°" courtier d’assurances en France depuis 1992
505 millions d’euros de chiffre d’affaires brut consolidé en 2007
3 500 collaborateurs
Taux moyen de croissance pour ces 10 derniéres années : supérieur a 10% par an

Produits bruts consolidés en millions d’euros
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VOLUME ET REPARTITION DE L’ACTIVITE

Le portefeuille clients de GRAS SAVOYE est extrémement diversifié. Son expérience et ses équipes de
spécialistes lui permettent de donner la méme qualité de prestation a des clients dont les besoins
varient de maniere trés significative, qu’il s’agisse de grandes entreprises, de PME-PMI, de particuliers,
de groupements affinitaires, de professions libérales, de banques ou de collectivités locales.

Des milliers d’entreprises de toutes tailles

3 700 collectivités locales et établissements publics et
200 000 agents de la Fonction publique territoriale

150 banques et établissements financiers

10 000 professionnels libéraux et de la santé

Prés d’un million de bénéficiaires de contrats de frais de santé de
prévoyance et de retraite, gérés en France et prés de 300 000 gérés
a I’international

200 000 particuliers (MRH / Auto)

Prés de 2 millions de licenciés de fédérations sportives

Des millions de consommateurs a travers les activités de distribution

d’assurance (téléphonie mobile, moyens de paiement, assurance
emprunteur...)

Répartition du chiffre d’affaires 2007

Particuliers
5,0%

Automobile
16,7%

Credit, caution, risgues
politigues
1,9%

lARD
45 9%

Transports
6,0%

Assurances de personnes
255%



PRES D’UN SIECLE D’HISTOIRE

1907
Création de GRAS SAVOYE a Lille.

1928
Ouverture d'un bureau a Paris.

1964
Gras Savoye initie son expansion régionale et internationale.

1965
Ouverture d'un bureau a Marseille, puis 4 ans plus tard, a Bordeaux.

1966

Gras Savoye s'implante en Espagne.

Plus de trente ans apres, Gras Savoye est présent en Europe, en Afrique, au Moyen-Orient et en Extréme-Orient
grace a un important réseau de filiales et de correspondants.

1975
Création de la société anonyme actuelle Gras Savoye S.A.
Gras Savoye fait son entrée dans le réseau international de courtage d'assurance Unison.

1984
Naissance de Sageri, devenue Sageris en 1998, filiale spécialisée dans la gestion des risques qui vient compléter
les activités du département Prévention.

1992
Restructuration du groupe autour d'une nouvelle société, Gras Savoye & Cie, en commandite par actions.

1994

Poursuite de I'essor international avec I'ouverture de deux bureaux de représentation au Vietnam (Hanoi et Ho Chi
Minh Ville), la consolidation du réseau africain de Gras Savoye avec le rachat du réseau Sogerco et la naissance de
Ménage & Jowa-Gras Savoye en Belgique.

Prise de participation dans le capital du Groupe Eyssautier et renforcement des activités de Gras Savoye dans le
domaine des assurances maritimes.

1995

Acquisition de Sager, premier opérateur en France dans le domaine de la prévention automobile.
Création d'une filiale en Tunisie dédiée au courtage d'assurances direct et au courtage de réassurance
sur le marché local.

1996

Ouverture d'un bureau de représentation en Chine a Pékin.

Création de filiales au Congo, au Burkina Faso, au Bénin.

Consolidation de lI'implantation de Gras Savoye en Martinique par le rachat du portefeuille De Reynal.

Prise de participation dans le capital de I'Office d'Assurances Aériennes G. de Cugnac, spécialisé dans les risques
aéronautiques.

Acquisition du courtier d'assurances Assurances Mobilieres et Immobiliéres.

1997

Implantations en Roumanie et en Suisse.

Création d'Ecopass, premier organisme de vérification et de certification des systemes de management
environnemental en France.

Acquisition d'Hipcover, spécialiste de I'assurance des chevaux de course et d'élevage.

Prise de participation dans le capital d'Auxi-Assurance.

Entrée dans le groupe Nationale de Services Automobiles, société spécialisée dans la protection des acquéreurs
d'automobiles neuves ou d'occasion.

Partenariat avec Willis Corroon (devenu Willis en 1999).



1998

Implantation en Egypte (Le Caire et Alexandrie) dans une société égyptienne devenue en 1999 Gras Savoye
Conseil SAE.

Naissance de Gras Savoye Belgium.

1999

Fusion entre le bureau bordelais de Gras Savoye et le courtier Sega et création de la société Gras Savoye Sega.
Gras Savoye rachéte G. & G. Langlois, devenu Gras Savoye Crédit en 2004.

Gras Savoye acquiert 34% du courtier OCAM implanté en Nouvelle-Calédonie.

Gras Savoye s'implante en Turquie en prenant 40% du courtier d'assurances Cagdas basé a Istanbul.

2000

Gras Savoye acquiert le courtier avignonnais CCAE, spécialisé dans l'assurance de groupements.
Gras Savoye prend une participation majoritaire au sein de Socara, premier courtier d'assurances
transport en région Rhéne-Alpes.

2001

Rachat de Durbesson SA, 3eme courtier d'assurance en région Provence-Alpes-Cote d'Azur.
Acquisition du cabinet parisien Deleplanque-Rebut, spécialisé notamment dans l'assurance des
grands événements sportifs.

Prise de participation majoritaire au sein du cabinet parisien LCA (participation portée a 100% en
2002).

Ouverture du capital de Gras Savoye SA aux salariés du groupe, dans le cadre du Plan d'Epargne
d'Entreprise.

2002

Acquisition de 60% du cabinet Ricour Assurances et Transport, spécialisé dans le secteur du
transport et implanté a Tourcoing et de 100% du cabinet Ricour Assurances, dédié aux particuliers.
Acquisition du cabinet de courtage parisien PRIM, spécialisé en prévoyance collective.

Acquisition du courtier toulousain Arquier & Associés qui fusionne avec Gras Savoye Sega.

2003
Gras Savoye est le premier courtier a capital 100% étranger a obtenir la licence de courtage
d'assurance au Vietnam.

2004

Les bureaux régionaux de Gras Savoye a Lyon et Saint-Etienne fusionnent avec Gras Savoye Lanvin
Lespiau, présent a Grenoble et Annecy pour créer une nouvelle société, Gras Savoye Rhéne-Alpes
Auvergne.

Gras Savoye s'implante a Madagascar en prenant une participation majoritaire au sein de la société
BSA Madagascar.

Gras Savoye renforce son implantation en Suisse par le rachat du courtier genevois Gesminor.

Prise de participation au sein du Brokers & Consultants, courtier implanté a I'lle Maurice.

Gras Savoye signe un accord avec le cabinet de courtage messin Berger Simon pour la création d'une
filiale commune en Lorraine : Gras Savoye Berger Simon.

Gras Savoye Belgium acquiert le courtier flamand Verzekeringen Vandebroek (Assurances
Vandebroek S.A).

Gras Savoye acquiert le groupe Actéon, leader dans le secteur des risques spéciaux concernant
l'audiovisuel et I'événementiel.

Gras Savoye s'associe a la société ASC (prise de participation majoritaire), courtier leader en Europe
dans le secteur du nautisme.

Le Groupe procede a une seconde augmentation de capital de Gras Savoye SA réservée aux salariés.
Plus de 1100 collaborateurs participent a lI'opération. 70% des salariés du groupe en France sont
aujourd'hui actionnaires de Gras Savoye SA et détiennent 3,41% du capital.



2005

Acquisition de la Société Européenne de Conseil et Courtage d'Assurances et Réassurance (SECCAR),
spécialisée en conseil et intermédiation pour les assurances de personnes.

Lancement de Gras Savoye International Services (GSIS), structure dédiée aux assurances de
salariés en mobilité internationale.

Gras Savoye prend le contréle du courtier rennais Bankassur, spécialisé dans I'assurance des
enseignes et franchisés de la distribution.

Implantation en République démocratique du Congo a travers la création d'une nouvelle filiale,
Gras Savoye RDC.

Acquisitions au Bénélux du courtier belge Allinsure et du courtier luxembourgeois AGN.
Création d'une antenne commerciale en Auvergne a Clermont-Ferrand.

2006

Rapprochement avec le cabinet marseillais Sicoma et création d'une nouvelle filiale régionale
Gras Savoye Méditerranée Sicoma.

UML, filiale luxembourgeoise dédiée a la gestion de captives, devient Gras Savoye Willis
Management Services.

Gras Savoye acquiert Assura, société de courtage d'assurances implantée a Laval. Cette acquisition
s'inscrit dans la stratégie de développement actif de la région Ouest.

2007

Rapprochement avec le cabinet lorientais AFR Barbier Destarac et création d’une nouvelle filiale régionale
Gras Savoye Ouest AFR.

Gras Savoye s’implante pour la premiere fois en Afrique anglophone, au Ghana.

Gras Savoye s’implante a Tours en créant la société Gras Savoye Chartier Val de Loire, en partenariat avec le
courtier Francois Chartier.

2008
Gras Savoye renforce sa position en Grece avec I’acquisition de deux sociétés, Cargotrust et Net Trust.
Gras Savoye Ouest AFR acquiert Scavia, société de courtage d’assurance implantée a Rennes (St-Grégoire).



LES REFERENCES

GRAS SAVOYE, courtier de milliers d’entreprises de toutes tailles, participe a des projets tant nationaux
gu’internationaux dans des secteurs d’activité multiples qui demandent des compétences tres pointues.
Son savoir-faire fait de lui un partenaire de confiance, aussi bien pour des grands chantiers et des
ouvrages d’art, que pour I’organisation d’événements sportifs mondiaux ou de manifestations a
caractere culturel qui font I’actualité...

Jeux Olympiques

Albertville 92, Barcelone 92, Lillehammer 94,
Atlanta 96, Nagano 98, Athénes 2004..

Grands événements sportifs

Coupe du monde de football 1998 en France,
Championnat d’Europe des nations 2000 en Belgique et
aux Pays-Bas, Coupe du Monde de Rugby 2007
en France....

Les grandes réalisations

L’Arche de la Défense, Le Tunnel sous la
Manche, les métros de New York, du Caire
et de Caracas, Le pont de I’lle de Ré,
I’ambassade de France a Berlin, le Palais
des Congrés de Paris, les grandes
expositions en France et dans le




